Bufetes de EEUU analizan demandar a g1
Santander por la cuenta asociada a lran rics

el conomista.es

Melia, Paradores y Barceld
invierten 580 millones
en sus hoteles ric.12

Montero castigara a las CCAA
tras el rechazo al Presupuesto

Les exigira el ‘déficit cero’ después de rechazar el Senado sus objetivos fiscales

Elrechazo del PP en el Senado alos
objetivos de déficity deuda del Go-
bierno (que constituyen la base de
los Presupuestos de 2024) abre el
camino para que Hacienda propi-
ne un importante varapalo a las co-

munidades autonomas, mayorita-
riamente gobernadas por los popu-
lares, y también a ayuntamientos y
diputaciones. En su afan de encon-
trar una senda fiscal ya aprobada,
que no necesite revalida del Sena-

do, la vicepresidenta Montero vol-
vera a invocar el supuesto (ya que
no es publico) informe de la Abo-
gacia del Estado que le permite re-
currir a los topes de deuda y défi-
cit publicos contenidos en la actua-

lizacion del Plan de Estabilidad. Ese
documento se envi6 a Bruselas la
pasada primavera y demanda de las
autonomias un 0% de déficit ptibli-
coy delos ayuntamientos un 0,2%
del PIB de superavit. PAG. 49

Alstom, CAF

e Hitachi pujan
por los trenes del
Metro de Madrid

Aspiran a un lote de
mas de 1.000 millones

El primero de los dos lotes que
conforman el pedido de nuevos
trenes para el Metro de Madrid,
valorado en mas de 1.000 millo-
nes de euros, ya ha atraido el in-
terés de Alstom, CAF e Hitachi
Rail. PAG. 11

EL ‘ECOPOSTUREO' DE
LOS FONDOS SOSTENIBLES

Pepe Alvarez Secretario general de UGT

“La aplicacion de la jornada
laboral de 37,5 horas

o [ ] [ ] ,’
El vegulador debe tener flexibilidad
N : . . _ 7
europeo Tamano de los fondos ligados a ODS* (miles de mill. €) El secretario general de UGT, Pepe B
asegura gue 30 Alvarez juzga necesario, como ex-
muchos de pone durante su entrevista con elE-
conomista.es, asegurar que existen
los fOI"IdOS. : “elementos de flexibilidad” ala ho-
que se califican 60 ra de aplicar por sectores la reduc-
de verdes 'y cién de lajornada laboral a 37,5 ho-
sostenibles ras como quiere Trabajo. PAG. 48
invierten de 40
forma parecida y o . .
ey A Telefonica deja de estar obligada
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La‘tractorada’ya | Los proveedores LaUE llevaa : .
causa problemas | de Mercadona Espaiia ante los Mas de 2000 M€ gestionados
en la cadena venden mas, pero | tribunales por el
e o ° ° ] 2 M
de suministro reducen ganancias | plan hidrolégico e 'J

El comercio reclama
que se asegure el trafico

Las tractoradas y el corte de las
carreteras estan provocando ya
las primeras incidencias en las
plataformas de distribucion. El
comercio reclama a Interior que
tome medidas. PAG. 51

Los principales facturan
ya mas de 7.000 millones

El fuerte crecimiento de Merca-
dona ha impulsado a sus provee-
dores a cifras histéricas. Las 15
mayores empresas alcanzaron
una facturacién conjunta de
70134 millones. PAG.5

Denuncia falta de control
en 195 vertederos ilegales

LaUE hallevado a Espafia ante
el Tribunal de Justicia por in-
cumplir el plazo de revisién de
los planes hidrolégicos y la vigi-
lancia necesaria para los verte-
deros ilegales. PAG. 54
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Unicaja vende 200 millones en
Jadrillo’ a Tikehau y Telesto

GBS destaca como asesor con transaccio-
nes cerradas por 600 millones. PAG. 10
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Repsol suministrara GNL
a Centrica en Reino Unido

Vendera un millén de toneladas
entre los afios 2025 y 2027. PAG. 16
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Protagonistas

Florentino Pérez
PRESIDENTE DE ACS

J. R. Fernandez de Barrena
PRESIDENTE DEL GRUPO UVESCO

Anton Arriola
PRESIDENTE DE KUTXABANK

Ignacio Colmenares
PRESIDENTE DE ENCE

Vicente Boluda
PTE. BOLUDA CORP. MARITIMA

Consejo de venta

Los analistas aconsejan vender
titulos de ACS a la que no ven po-
tencial alcista para los proximos
meses. Es la primera vez desde
2013 que los expertos bursatiles
otorgan esta mala recomendacion

Crece en Madrid

La cadena de supermercados BM,
marca perteneciente al grupo
Uvesco, dobla su negocio en Ma-
drid hasta 300 millones tras la
compra de 31 tiendas de su rival
Hiber. Acelera su crecimiento en la

Proyectos ‘verdes' con el BEI
El Banco Europeo de Inversiones
y Kutxabank han firmado un
acuerdo de compra de una cédula
hipotecaria por 300 millones que
permitira al banco que preside
Anto6n Arriola movilizar 600 mi-

Convence a los analistas
Ence recibe su mejor recomenda-
cién por parte de los analistas de
los tres tltimos ejercicios. El re-
punte de mas del 30% en el precio
de la pulpa de celulosa eleva las
perspectivas de negocio de la pa-

Buena operacion

Boluda cierra la compra de la fi-
lial de Resolve en Gibraltar. Esta
operacion permite al grupo refor-
zar su posicion en el Estrecho 'y
crecer en el area de remolcadores,
donde es lider mundial con una

al grupo de construccién. region donde ya suma 79 centros.  llones en financiacion sostenible.  peleray el recorrido de la accion. flota de 400 buques.
Quiosco =1 El Tsunami El pulso de be
Frente del Gobierno contra los lectores
FINANCIAL TIMES (REINO UNIDO) el desabastecimiento , . .
. . sPor qué no mejor se bajan los
Reino Unido acepta la El Ejecutivo se apresur6 hace dias politicos los sueldos para pagar
sobrecarga de puertos a asegurar que las protestas del las jubilaciones? Desperdician

Los productos animales que
ingresen al Reino Unido desde
la UE seran aprobados sin con-
troles si los puertos britanicos
se ven abrumados por los nue-
vos controles fronterizos pos-
teriores al Brexit. Un “proceso
de despacho automatizado”
autorizara la entrada de mer-
cancias sin controles de pape-
leo si hay problemas de capaci-
dad en los controles fronteri-
z0s, segun los documentos de
planificacion de contingencia
del Gobierno. Los organismos
comerciales han advertido que
el papeleo y los controles de
los productos vegetales y ani-
males europeos, que entraran
en vigor en abril, corren el
riesgo de alterar las cadenas de
suministro y provocar escasez
en los supermercados.

LES ECHOS (FRANCIA)

Los bancos en Francia
piden cambiar el despido

Los grandes bancos extranje-
ros en Francia, principalmente
estadounidenses, exigen un
despido menos costoso y sin
obstaculos. debido al aumento
en su plantilla de comerciantes
y banqueros de inversion en
Paris desde el Brexit. Desde
JPMorgan hasta Goldman
Sachs, pasando por Citi, Bank
of America y Morgan Stanley,
han transferido 5.500 puestos
de trabajo a Paris desde 2016.
Mientras Bruno Le Maire
cuenta con un proyecto de ley
de atractivo para atraer un
nuevo flujo de bancos del ex-
tranjero, quieren poder sepa-
rarse mas facil de ciertos em-
pleados.

campo no iban a provocar desa-
bastecimiento de alimentos en los
lineales de los supermercados.
Pero en el sector de la distribu-
cién aseguran que existe preocu-
pacién en las cadenas por este
asunto. Para evitar que tal cir-
cunstancia llegue a ocurrir cuen-
tan que el Ejecutivo ha preparado
un frente comtin que trabaja en
sintonia con el objetivo de garan-
tizar el suministro de mercancias
alos centros logisticos mas im-
portantes del pais, como es el caso
de Mercamadrid. Por lo que se di-
ce, dicho equipo esta liderado por
tres ministros. En concreto se tra-
ta de Luis Planas (Agricultura),
Oscar Puente (Transportes) y
Fernando Grande-Marlaska
(Interior). Los tres han recibido la
orden de Moncloa de trabajar
unidos con las grandes distribui-
doras para garantizar la seguridad
de suministro y evitar lo que en el
pasado ocurri6 con la nevada Fi-
lomena y al inicio de la pandemia
del Covid. “Parece que el Gobier-
no ha aprendido laleccién ala
fuerza. Llevamos dias trabajando
unidos con el Ejecutivo para limi-
tar el dafio que las tractoradas
pueda causar a los consumido-
res”, aseguran desde una cadena
de supermercados.

La ‘visién a largo plazo’
del ‘Govern’ con la sequia

La consejera de Accién Exterior
de la Generalitat de Catalufia,
Meritxell Serret, aseguro el
martes desde Tunez que “el Go-
vern trabaja frente a la sequia con
visién de futuro” para “asegurar
el bienestar” de la poblacién. Co-
mo no podia ser de otra manera,
las palabras de la consejera han
tenido una rapida respuesta por
parte de los ciudadanos en inter-

mercamadrid

Imagen de Mercamadrid. eurOPA PRESS

Interior, Transportes,
Agriculturay

los ‘stiper’ trabajan
junto para garantizar
el suministro

net, donde la mayoria se mofa de
“la vision a largo plazo” de la que
presume Serret. “Si hubieran te-
nido esa vision que dicen no ha-
bria mas de seis millones de per-
sonas sufriendo restricciones por
falta de agua”, asegura un inter-
nauta. Otros, en cambio, van mas
allay recuerdan que “el problema
de la sequia en Catalufia viene de

lejos” y pese a ello la Generalitat
no ha hecho nada hasta que la si-
tuacién se ha descontrolado.

La ley de vivienda dispara
el alquiler temporal

La cuota del alquiler temporal so-
bre el total de arrendamientos se
quedé el pasado afio a solo ocho
décimas del 11%. Un porcentaje
que supone una subida de 4,5
puntos respecto a 2022 y de mas
de 6 respecto a 2021. En el sector
cuentan que la razén de este im-
pulso en esta modalidad estd en la
estrategia de los propietarios de
eludir el tope de rentas impuesto
tras la ley de vivienda, que no rige
en esta categoria.

el dinero de la recaudacién en
tonterias, acaban financiando
guerras y ministerios inttiles.
@ ANTONIO N. C.

El problema no es que en
Marruecos ellos lo cultiven, el
problema es que les dejemos
venderlos en Europa con total
libertad y sin aranceles de nin-
gun tipo. Nadie parece ser ca-
paz de ponerle limites a su
mandatario.

@ JUAN MANUEL

Es logico, tener contrato fijo
no implica trabajar a jornada
completa. Un contrato para
cumplir 20 horas semanales
puede ser indefinido perfecta-
mente, pero no da para vivir y
muchas veces te obligan a que-
darte mas horas. Supongo que
es uno de los motivos por lo
que las renuncias aumentan.
@ TOMAS CANADA

Estimada ministra Diaz, tenga-
mos primero empleo suficien-
te y luego mejores condiciones,
asi no se levanta ningtin pais
del mundo. Pero de eso ni ella
ni nadie de su Gobierno saben,
ni parecen querer saber.

@ VICENTE

Esaidea podria valer, la de los
mayores de 52 afios. Es una
forma de que no seamos, en
general, los mas caros del mer-
cadoy que nos pongan en el pit
lane de salida en todos los Ere
habidos y por haber. Pero ten-
go dudas que se acepte, no veo
aningun partido politico que
legisle para beneficiar al colec-
tivo sénior. Si es posible que
podamos mejorar, pero estas
medidas estan en otra galaxia.
@ HERIBERTO DE SANCHO
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En clave empresarial
Por un recorte horario mas flexible

El secretario general de UGT, Pepe Alvarez, no es partidario de la ne-
gociacién de minimos a la que estan abocados los agentes sociales en
el recorte de la jornada semanal al fijar la vicepresidenta Diaz como
irrenunciable el limite de 37,5 horas semanales sin rebaja de salario.
Asilo refleja en una entrevista en elEconomista.es en la que también
aboga porque la aplicacion de dicha reduccion deberia ser flexible,
ademas, de contar con el acuerdo de la patronal. Alvarez muestra
una posicion adecuada con esta iniciativa de Trabajo ya que en su
formulacion actual no tiene en cuenta que existen sectores que por la
naturaleza de su actividad exigen mas horas de trabajo. Aplicar un
recorte taxativo en ambitos como el agrario o la restauracién provo-
cara un elevado dafio en estos sectores, ya que ademas de impulsar
los costes laborales creara problemas organizativos a las empresas.

Tension que beneficia a las navieras

El aumento de la tensién en la ruta del mar Rojo, que incluye el Ca-
nal de Suez, altera el comercio maritimo, lo que retrasa y encarece el
transporte y reduce el volumen de contenedores fletados. Un esce-
nario que es muy peligroso para el control de los precios, pero del
que también hay claros beneficiados. Se trata en concreto de las
grandes navieras que se han visto obligadas a variar sus rutas para
evitar los ataques de los rebeldes huties. Esto ha generado que las
tarifas comerciales se disparen y, en consecuencia, sus perspectivas
de negocio. Tanto es asi que los analistas mejoran un 50% la estima-
cién de beneficio de los gigantes del mar, hasta superar los 2.000
millones en conjunto. El inversor debe valorar el escenario mas po-
sitivo que ahora presentan las grandes navieras.

El multiformato impulsa a MediaMarkt

MediaMarkt alcanz6 en 2023 una facturacion en Espaiia de 2.300 mi-
llones, lo que supone un 1,2% mas que en 2022 Una cifra que permite
al pais consolidarse como el segundo mas importante en ventas del
grupo, el tercero por numero de tiendas y el primero por crecimiento
de la cuota de mercado online. Unos datos que evidencian el acierto de
la filial al apostar por una estrategia de locales multiformato, que mez-
clan las grandes superficies con otras mas pequefias, y que permite a la
cadena acercarse a los clientes abriendo en el centro de las ciudades.

Amenaza inaceptable a las CCAA

La negativa de PP en el Senado a los objetivos de esta-
bilidad deja los Presupuestos de 2024 en el aire. Esta si-
tuacién arriesga medidas sociales y subsidios compro-
metidos por el Gobierno que requieren de nuevas cuen-
tas publicas para su aplicacién, como el aumento del
permiso de paternidad o la inversion en vivienda pu-
blica. También echa por tierra el ajuste de déficit pre-
visto de las comunidades auténomas y las entidades lo-
cales. Una circunstancia que la vicepresidenta Maria
Jestis Montero aprovechd para presionar al PP con es-
ta clara amenaza: “Quienes voten en contra lo que es-
tan planteando sencillamente es menos margen de gas-
to para los servicios publicos de esas administraciones
territoriales”. Con esta frase, Montero dejé claro que la
respuesta del Gobierno al voto contrario del PP sera en-
durecer el ajuste de las CCAA. En concreto, se pasara
de imponer una rebaja de hasta el 0,1% a las regiones,
segun establecid en el Consejo de Politica Fiscal y Fi-

El Gobierno chan-
tajea al PP conun
ajuste mas severo
para las comuni-
dades auténomas
en vez de sentar-
se a negociar

nanciera de diciembre, a reacti-
var las medidas trasladadas a Bru-
selas en el Plan de Estabilidad de
la pasada primavera, que impli-
can un ajuste mas severo hasta el
déficit cero. Vaya por delante que
expertos fiscalistas ponen en du-
da este cambio, indicando que, sin
objetivos de déficit aprobados, el
Estado no puede exigir un ajuste vinculante a las CCAA
ni alos Ayuntamientos. Pero tal circunstancia no pare-
ce importar a un Ejecutivo que opta por el chantaje ina-
ceptable a las autonomias (la mayoria gobernadas por
el PP). En vez de amenazar a las regiones, el Gobierno
deberia sentarse a negociar con los populares, que pi-
den medidas sensatas, como ajuste del gasto y bajadas
de algunos impuestos (IRPF e IVA), a cambio de apo-
yar los objetivos de estabilidad para este ejercicio.

Obligado incremento
de la marca blanca

Los 15 mayores proveedores de marca blanca de Mer-
cadona elevaron un 10% sus ingresos en 2023, hasta
7013 millones. Pese a ello, las ganancias conjuntas se
redujeron a la mitad. Estos datos reflejan que estas
firmas se benefician del crecimiento de la cadena va-
lencianay del auge de la marca blanca. Pero también
muestran que este tipo de productos tiene margenes
muy ajustados. Pero no sé6lo para los proveedores, la
distribucion también se queja de que el retorno que
logran con sus propias ensefias es menor que el que
consiguen con las marcas de fabricante. Queda asi
patente que el impulso de los productos de los distri-
buidores est4 lejos de ser la panacea. De hecho, se tra-
ta de una estrategia obligada por los consumidores
ante el impulso de los precios en la alimentacion.

Persiste el ‘ecopostureo’
en fondos de inversion

La Autoridad Europea de Valores y Mercados, la Es-
ma, ha publicado un informe en el que concluye que
los fondos ligados a ODS (los Objetivos de Desarro-
llo Sostenible del Pacto Mundial de Naciones Uni-
das) “no difieren de forma significativa de los no vin-
culados a ellos en términos de contribucién a dichos
fines”. Es mas, denuncia que estos productos espe-
cificos no tienen un mayor alineamiento con la sos-
tenibilidad, ni detallan su estrategia al respecto. Que-
da asi patente que el marketing verde (greenwashing)
sigue presente en la industria de la inversion, perju-
dicando alos minoristas que son los que mas se fijan
en fondos que dicen regirse por criterios sostenibles.
Es por ello positivo que la UE haya endurecido lare-
gulacion para terminar con el ecopostureo.

El grafico

Ligero repunte de la inflacion
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* Agregado de alimentos no elaborados y productos energéticos.
Se calcula descontando el componente subyacente del IPC.

Fuente: CaixaBank Research, a partir de datos del INE. el .conomista..

EL FIN DE LAS MEDIDAS FISCALES IMPULSAEL IPC. La inflacién general
subid 0,3 puntos porcentuales en enero y se situd en el 3,4%. Por su parte,
la tasa subyacente, que excluye energia y alimentos no elaborados, cayd
0,2 puntos, hasta el 3,6%. El alza del coste de la electricidad y el impacto de
la retirada de las medidas fiscales fueron las razones de este repunte que
fue compensado en parte por la bajada de coste de los carburantes.

La imagen

PUTIN ATACAKIEV EN PLENA VISITA DE BORRELL. Rusia atac las ciudades ucranianas de Mykolayiv y Kiev con
64 misiles y drones. El bombardeo coincidié con la visita al pais del alto representante de la UE para Asuntos Exteriores,
Josep Borrell, que tuvo que bajar a la planta subterranea que sirve como refugio en el hotel en el que se hospedaba. ere
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;SHATOCADO TECHO EL BENEFICIO DE LA BANCA?

Joaquin
A Robles

Analista de XTB

extraordinaria temporada de resultados

empresariales, donde se espera que al-
gunas entidades registren la mejor cifra de be-
neficios anual en su historia. Hasta el mes de
septiembre, los bancos que cotizan en el Ibex
35, Santander, BBVA, CaixaBank, Bankinter,
Sabadell y Unicaja, obtuvieron un beneficio
de 19.761 millones de euros, lo que supone un
crecimiento del 23% respecto al mismo pe-
riodo del afio anterior. Y ya es mas que todo
el beneficio registrado durante 2022.

Elsector bancario ha sido el mayor benefi-
ciado de las recientes subidas en los tipos de
interés. Tras una década marcada por tipos
cero, los bancos centrales se vieron obligados
aincrementar los tipos de interés de manera
rapiday contundente para combatir la mayor
inflacién en los tltimos cuarenta afios. Los
desproporcionados estimulos fiscales y mo-
netarios aplicados durante la pandemia por
gobiernos y bancos centrales provocaron un
fuerte repunte de la demanda que originé pro-
blemas en las cadenas de suministro, lo que
posteriormente se vio agravado por la inva-
si6n rusa en Ucrania.

A pesar de que se esperaba que las subidas
de tipos pudieran desencadenar una fuerte
desaceleracion, la economia ha resistido sor-
prendentemente bien, apoyada en la solidez

| a banca espafiola se prepara para otra

del mercado laboral y la confianza de los con-
sumidores. En un primer momento se pensa-
ba que el ahorro generado durante la pande-
mia era lo que mantenia la demanda, pero dos
afios mas tarde se ha comprobado como laba-
jatasa de desempleo y el crecimiento de los
salarios han sido determinantes para mante-
ner el nivel de gasto y de confianza.

El negocio principal de los bancos conti-
nua siendo el de prestar dinero, por lo que la
subida de tipos ha aumentado notablemen-
te sumargen de interés. Esto se puede com-
probar en los préstamos
vivos referenciados a indi-
cadores variables como el
Euribor, que pas6 del -0,5%
al 4,20 en apenas un afio y
medio, o también en las
nuevas operaciones. A pe-
sar de que la demanda de
crédito se haya podido re-
sentir por el actual esce-
nario de desaceleracion
econémicay tipos de inte-
rés altos, ahora los benefi-
cios que obtiene un banco de cada préstamo
son mucho mayores.

El otro factor que también ha ayudado a en-
sanchar este margen de intereses ha sido el de
la remuneracion de sus depositos. Mientras
que ha actualizado el interés exigido por los
préstamos tras cada subida de tipos, no ha si-
do asi con el interés que ofrecen por los depd-
sitos de sus clientes. Durante el afio pasado, la
rentabilidad ofrecida ha estado muy por de-
bajo de la media europea, esto se debe en gran

Ahora se junta la
necesidad de dar
mas remuneracion
y laamenaza de

la rebaja de tipos

parte a la inoperancia de los ahorradores es-
pafioles, que, a pesar de la alta inflacién, han
mantenido su dinero en cuentas corrientes.
Como la banca no ha sufrido la fuga de de-
positos en busca de una mayor rentabilidad,
no ha sentido la necesidad de ofrecer un ma-
yor interés por los depdsitos. La mayor ame-
naza para cualquier entidad bancaria, por muy
solvente que sea, es la retirada masiva de los
fondos de sus clientes. Esto lo volvimos a com-
probar nuevamente con las tensiones de la
banca regional norteamericana durante el pa-
sado mes de febrero. Aun-
que en Europa provoco la
caida definitiva de de Cre-
dit Suisse, no llego a con-
tagiar al resto del sector.
Pero el margen de inte-
reses podria haber alcan-
zado su maximo, ya que
ahora se juntan dos fac-
tores. Por un lado, la ne-
cesidad de ofrecer una
mayor remuneracién an-
te la menor liquidez y la
competencia de otras entidades y, por el
otro, la amenaza de tener que rebajar los in-
tereses en sus préstamos ante la perspecti-
va de recortes en los tipos de interés. E1 BCE
ha retirado durante los tltimos meses la
mayor parte de las facilidades de crédito
que ofrecid a la banca durante la crisis sa-
nitaria, mientras que los gobiernos también
han ejercido una mayor presion sobre la
banca para que aumente la rentabilidad de
sus dep0sitos, ya que la deuda publica ha

estado ofreciendo mas de doble.

Para este primer semestre del afio espera-
mos que se mantengan las condiciones para
que la banca contintie obteniendo unos bue-
nos resultados. Algunas entidades podrian su-
bir incluso hasta los niveles cercanos a la cri-
sis de los paises periféricos en 2012. Aunque
durante los proximos meses se puedan pro-
ducir los primeros recortes, el BCE quiere se-
fiales claras de que la inflacion se ha estabili-
zado en el 2%, por lo que los primeros movi-
mientos seran lentos.

Hay que tener presente que con el primer
recorte de tipos se inicia un proceso de re-
duccién de margenes, que afectara negati-
vamente a la cuenta de resultados de los ban-
cos. A diferencia de otros sectores como el
energético, donde las petroleras han utiliza-
do el fuerte incremento de los beneficios pa-
ra rotar su negocio hacia las energias reno-
vables para limitar su dependencia a los com-
bustibles fésiles 0 a comprar empresas de su
competencia, labanca ha optado por dar va-
lor a sus accionistas.

Durante los tltimos meses, los bancos es-
pafioles han anunciado diferentes progra-
mas de recompra de acciones, asi como au-
mentos en su politica de dividendos. Esto su-
pone un gran incentivo para los accionistas,
pero no ayudara a impulsar los beneficios
cuando caigan los margenes. Por este moti-
vo, sera muy dificil que puedan mantener es-
tos beneficios cuando se aceleren los recor-
tes de tipos. Aunque se espera un solido de-
sempefio para este afio, el techo de las subi-
das esta cada vez mas cerca.

VUELOS O TREN, PROPUESTA QUE EXIGE RIGOR

Guillermo
Alcantara
Responsable del Area de Derecho Ferroviario

de la Seccién de Derecho Maritimo y Transporte
del llustre Colegio de la Abogacia de Madrid

artiendo de la base que, légicamente,
P estoy a favor de todo lo que favorezca al
ferrocarril (en cualquiera de sus varian-
tes, ya sean Cercanias como Alta Velocidad o
de Mercancias) por sus ventajas medioam-
bientales respecto de otros modos de trans-
porte, quiero precisar que se ha tratado con
demasiada ligereza un tema complejo para la
sociedad y la economia como es el del trans-
porte, puesto que en la medida de lo posible
sus diferentes modos han de ser complemen-
tarios, y en la medida de los posible no com-
petir entre ellos.

Este medio ya publico, el pasado dia 15 de
noviembre, un interesante articulo Rigor y res-
ponsabilidad frente a la propuesta de prohibir
vuelos del decano del Colegio Oficial de Pilo-
tos de la Aviacion Comercial y, sin compartir
todo lo que éste afirmaba en su articulo res-
pecto del ferrocarril (en particular las referen-
cias a que es “aparentemente menos contami-
nante” o su “huella permanente en el paisaje
y el medio”) si que coincido en que esta pro-
puesta se hizo desde el desconocimiento.

Este articulo también mencionaba que es-

tamedida ya se ha aplicado en Francia sin em-
bargo, en Esparia no se han dado detalles de la
medida, ni siquiera si se van a inspirar el mo-
delo francés (obviamente disefiado para las
caracteristicas de ese pais en cuanto a distan-
cias y trafico ferroviario) y con los mismos pa-
rametros, o solo parcialmente o con otros adap-
tados al caso espafiol, o que ha generado una
innecesaria confusion.

cado ferroviario espafiol esta mas liberaliza-
do que el francés donde, ademas de Renfe exis-
ten operadores privados. Es verdad que la li-
beralizacion hallevado a una bajada de los pre-
cios (un objetivo), pero quiero hacer hincapié
en la dificultad de influir sobre los precios en
Espafia respecto a Francia por la existencia de
actores no relacionados con el Gobierno.
Ademas, otra condiciéon

Cuando se vaadetalle de en Francia es que el viaje-
la propuesta francesa ve- . . .. ro pueda pasar 8 horas en
mos laimportancia que tie- La liberalizacion el lugar al que se desplace,
ne, como en tantos casos, ferrovia ria espa ﬁola lo que tiene un impacto SO-
laletra pequeiia puesto que . bre los horarios y los sur-
matiza el mero titular de la S€aseémejaa la cos ferroviarios, pues para
prohibicion de vuelos in- aviacion comercial cumplir esta condicion se

ternos cuando existen al-
ternativas ferroviaria. Y es
que esta prohibicién se da-
ra cuando la alternativa fe-
rroviaria sea “varias veces
por diay con servicio satisfactorio” lo que im-
plicano tener interrupciones en la linea férrea.

Aqui quiero hacer referencia a mi articulo
del 2022, donde tras varios robos de cables
abogaba por una mayor proteccion legal que
los desincentivara,ya que salvo error u omi-
sidn por mi parte, no parece que dicha protec-
ci6n se haya incrementado ni se vaya a hacer.

Igualmente el concepto de servicio satisfac-
torio incluye —como lo define Francia- “un
precio razonable de la tarifa del transporte de
sustitucion” y no hemos de olvidar que el mer-

al fijar las tarifas

ha de salir a primera hora
de la jornada y regresar al
finalizarla. En Espafia, con
la liberalizacion ferrovia-
ria -como el modelo de la
aviacién comercial- los precios de los billetes
de tren varian en funcién de varios parame-
tros, entre ellos la hora de salida y vuelta.

Por la liberalizacién pareceria que Esparia,
anivel de oferta alternativa, esta mejor prepa-
rada para adoptar una medida similar que la
francesa, pero habria que ver que no entre en
conflicto con el factor de la tarifa.

Resumiendo, la prohibicion francesa ha si-
do definida por la prensa de ese pais como una
medida vacia de contenido, pues solo afecta-
ba a tres vuelos internos de los ocho inicial-

mente considerados, dado que alos otros cin-
co se aplic6 una derogacién (varias porque la
oferta ferroviaria era insuficiente y no se cum-
plia el factor de los horarios, otras por los cri-
terios usados por el gobierno para calcular la
alternativa ferroviaria en si); por lo tanto el
propio Gobierno francés definié la medida co-
mo “una fuerte sefial, un gran simbolo” Tam-
bién queria afiadir un matiz juridico y es que
en Bélgica, donde el nuevo sistema de tasas
aeroportuarias en el aeropuerto de Bruselas
tenia como objetivo favorecer una aviacion
menos contaminante, ha provocado que algu-
nas compaiiias aéreas se hayan sentido discri-
minadas y hayan acudido al Consejo de Esta-
do. Esta medida también fue calificada de “pri-
micia mundial”.

Tras estos ejemplos de nuestros vecinos eu-
ropeos, y ya como conclusion, insistiria de nue-
vo en que toda propuesta relativa al transpor-
te- sector clave de nuestra economia y socie-
dad pero que es de gran complejidad- no sea
un mero titular que genere ruido y confusion,
sino que sea hecha con rigor, teniendo en cuen-
ta todos los factores y a todos los actores; co-
mo he mencionado al inicio de este articulo
los diferentes modos han de ser complemen-
tarios y en lamedida de los posible no compe-
tir entre ellos. Las dificultades de la propia so-
ciedad y del mercado ya son suficientes para
los diferentes operadores que el gobierno, atin
tedricamente con buenas intenciones, com-
plique la situacion de forma innecesaria.
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Los proveedores de Mercadona logran
récord de ventas, pero ganan la mitad

Los quince grandes grupos superan ya los 7000
millones de euros de facturaciéon, un 10% mas

Javier Romera MADRID.

El fuerte crecimiento que esta ex-
perimentando Mercadona, unido
al auge de la marcablancay el alza
de los precios, ha impulsado la fac-
turacion de sus proveedores a ci-
fras historicas. De acuerdo con las
dltimas cuentas depositadas en el
Registro Mercantil, las quince ma-
yores empresas que trabajan para
la cadena de supermercados valen-
ciana alcanzaron una facturacion
conjunta de 7.0134 millones de eu-
ros en 2022, una cifra que no inclu-
ye Sovena, que ain no ha presen-
tado el balance de ese afio.

La cifra supone un crecimiento
de casi el 10% respecto a 2021 pe-
ro va unida a una caida de los mar-
genes debido al aumento de costes
que esta sufriendo el sector. El be-
neficio conjunto de estas grandes
compaiiias se redujo a menos de la
mitad, desde 128,1 a 66,9 millones
de euros, con lo que la tasa de ren-
tabilidad bajo del 2% a tan s6lo el
0,9%. Las cifras del afio pasado atin
no son publicas y en muchos casos
ni siquiera estan todavia auditadas,
pero segun explican desde el sec-
tor, las previsiones apuntan a que,
ademas de una mejora también de
los ingresos, hasta un nuevo récord,
gracias a la reduccién de costes ope-
rativos y una mayor eficiencia, los
resultados habrian mejorado.

De momento, la situacion es muy
similar entre todas las compaiiias
analizadas, con crecimiento de ven-
tas pero caida de beneficios. El ma-
yor proveedor de Mercadona es la
empresa carnica catalana Tarrra-
dellas, que alcanz6 una facturacion
de 1.161 millones, un 8,6% mas, pe-
ro redujo en cambio sus resultados
ala mitad. Si en 2021 gand 271 mi-
llones, al afio siguiente obtuvo asi
un beneficio de tinicamente 13,6 mi-
llones de euros.

Fuertes caidas

En la misma linea también, otro de
los proveedores carnicos, la man-
chega Incarlopsa, aumento sus ven-
tas un 11%, alcanzando unos ingre-
sos nunca vistos hasta ahora de 1.037
millones de euros. Pero su resulta-
do, sin embargo, bajo de 20,4 a13,1
millones, un 36% menos. Entre los
grandes proveedores, la tinica que
ha conseguido aumentar sus ganan-
cias ha sido Garcia Carrién que, ade-
mas de trabajar para Mercadona,
fabrica también la marca Don Si-
mon. Su volumen de negocio ha au-
mentado un 10%, hasta 1.036 millo-

Las cuentas de los proveedores de Mercadona

Facturacion, en millones de euros*

2021 W 2022 202‘*8“"3"‘2’:22
1
1.069
feredele e e
927,5
neORE R 1037 S
. 941
e O 1036 B
| t 217 16,5 3,5
mportaco i ’
S
489,6
e P 165 e
389
PSS I 40 i
376,9
ult lad 1,8 2
Vi e"oee® I 313
3539
e I B
391,9
e P e e
270,8
Verdifresh _ 2901 '7,8 '25,4
178,3
i 01 -0,05
o R o
143,4
Embutidos ’ 4.8 27
Martinez [ 1696
135,3
Huevos Gillén ' 2,7 1
W 673
603
Sovena -12 n/d
6.388
Total 1281 66,9

T e 703

Fuente: Informa. *Los datos de Guillén y Siro son de la sociedad individual.

ell‘’conomista..

Cidagos, Jealsa e
Importaco Casa
Pons son las que
mas han reducido
sus beneficios

nes de euros y su resultado, en es-
te caso, también ha crecido. Subio,
en concreto, un 9%, hasta 49,3 mi-
llones.

Entre las que han registrado ma-
yores caida de las ganancias, a pe-
sar de haber anotado también un

fuerte aumento de la facturacién
destacan Importaco Casa Pons, es-
pecializada en la produccion de
snaks y frutos secos, que ha redu-
cido su beneficio un 80%, hasta po-
co mas de 3,5 millones de euros eu-
ros; Cidacos, especializada en con-
servas vegetales, que ha ganado 14
millones, un 92% menos, y la con-
servera Jealsa, que lo habajado un
82%, hasta 3,9 millones.

Pero es que hay casos, ademas,
de empresas que no s6lo no han ga-
nado dinero, sino que han aumen-
tado ademas sus niimeros rojos. El
grupo Alimentario Citrius, duefio
de lamarca Verdifresh, ha triplica-

do sus pérdidas, hasta 25,4 millo-
nes y lalactea vasca Iparlat, ha au-
mentado el resultado negativo en
casi un 30%, hasta 9,5 millones de
euros. El grupo Siro supone otra
pequefia excepcién porque, aun-
que atin no ha presentado las cuen-
tas consolidadas, la sociedad ma-
triz ha pasado de perder unos 5.000
euros a ganar unos 136.000 euros.

Mercadona cuenta con un total
de 3.000 proveedores de producto,
alos que considera un eslabon cla-
ve de la cadena, con un volumen de
compras el afio pasado por un im-
porte de 23.112 millones de euros.
Gracias al fuerte crecimiento que

Tarradellas e Incarlopsa se consolidan como el
primer socio comercial de la cadena valenciana

Encara un ano
récord frente al
estancamiento

Mercadona tiene el liderazgo
del mercado y copa un 27%
de la cuota. Frente al estanca-
miento generalizado del resto
del sector -las ventas en volu-
men entre enero y septiembre
cayeron un 0,2%, segtn los
datos de la consultora NIQ,

la antigua Nielsen- la cadena
valenciana registré un creci-
miento de alrededor de un
4%, lo que supone casi cuatro
veces mas que en 2022 cuan-
do el aumento fue de solo el
11%. “El verano ha sido fan-
tastico gracias no sélo al tu-
rismo, sino también al incre-
mento del gasto; y las ventas
estan creciendo con fuerza,
por lo que esperamos cerrar
un ejercicio muy bueno”,
admitian desde la compafiia
valenciana.

esta experimentando, la compafiia
ha alcanzado al cierre del tltimo
ejercicio una cuota de mercado en
Espafia del 26,7%, un récord abso-
luto que supone ya triplicar casi la
participacion de Carrefour, su com-
petidor mas directo, que suma el
9,9%, seguin los datos de Kantar. La
consultora apunta asimismo que el
peso de lamarcablanca en la cade-
na que preside Juan Roig es el mas
alto de su historia. Al cierre del tl-
timo ejercicio suponia ya el 74,8%
de las ventas frente al 734% de 2022.

La marca blanca
Mercadona se ha consolidado asi
como el segundo operador con ma-
yor peso de marca blanca en su ne-
gocio solo por detras de Lidl, el es-
pecialista en descuento aleman, que
ha visto incrementar el peso de su
surtido de marca propia en el valor
de su negocio del 79,9% al 82,1%.
En conjunto, de acuerdo con los
datos de Kantar, el peso de la mar-
cadel distribuidor ha crecido en los
dos tltimos afios en los supermer-
cados de nuestro pais hasta alcan-
zar una cuota del 43,7% del valor
de las ventas en 2023 frente al 38,5%
que representaba en 2021. La mar-
ca blanca crece espoleada por la
apuesta de las cadenas y por el al-
za de precios.
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BM dobla su negocio hasta 300 millones
en Madrid tras adquirir 31 tiendas Hiber

El grupo Uvesco acelera su crecimiento en la region y suma ya 79 centros y 1.800 empleos

Maite Martinez BILBAO.

Uvesco, que opera bajo la ensefia
BM, consolida su estrategia de cre-
cimiento en Madrid -iniciada en
2017- con la adquisicion de 31 su-
permercados Hiber, su tercera com-
praen la comunidad auténoma tras
las de Gigante y Condis. La opera-
cion esta pendiente de autorizacion
de la Comision Nacional de los Mer-
cados y la Competencia (CNMC).

El grupo vasco, participado por
el fondo PAI Partners desde abril
de 2022, sumara 110 millones de ne-
gocio y 800 trabajadores con esta
compra y contara con 79 supermer-
cados en la zona centro, mas de 1.800
profesionales y unas ventas de 300
millones en la regién, que a cierre
de 2022 ascendian a 143 millones.

Uvesco estima unas ventas supe-
riores a 1.000 millones al cierre de
2023, con un aumento del 5% res-
pecto del ejercicio anterior.

Crecimiento focalizado

La cadena de distribucion alimen-
taria vasca contintia asi con su plan
de crecimiento focalizado en Ma-
drid, que inicié en 2017 con la com-
pra de Gigante y sigui6 en 2021 con

Supermercado BM del grupo Uvesco. e&

doce establecimientos Condis.

La apuesta por esta comunidad
es tal qu,e de las nueve aperturas
realizadas el pasado afio por el gru-
po, cinco de ellas fueron en esa re-
gién, donde Uvesco dispone de una
plataforma logistica en Arroyomo-

linos y es ya el octavo operador.
Los 31 supermercados Hiber abar-
can una superficie de unos 31.000
metros cuadrados y estan ubicados
en localidades como Madrid, Ma-
jadahonda, Leganés, Parla, Rivas-
Vaciamadrid, Barajas, Cobefia, Tres

Cantos, El Molar y Alcala de Hena-
res. Con esta superficie, BM pasa-
ré a tener 66.000 metros cuadrados
en Madrid.

Segun el presidente del grupo
Uvesco, José Ramo6n Fernandez de
Barrena, las sinergias con Hiber son
multiples. “El modelo comercial en-
caja con el de BM en “la apuesta por
la calidad del producto fresco, el
compromiso con el producto local
y la amplitud de surtido”, sefiala.
Ademads, ambas compafiias forman
parte de la central de compras IFA.

Uvesco, con ventas
de 1.000 millones en
2023, tiene 6.000
trabajadores y 303
supermercados

Uvesco tiene presencia en Pais
Vasco, Cantabria, Navarra, La Rio-
ja, Madrid y Avila. Dispone de 303
establecimientos propios tras esta
operacion, tienda online, 25 fran-
quicias y cuatro plataformas logis-
ticas, con 6.000 profesionales.

MediaMarkt crece un1,2% en Espaina: es
ya su segundo mercado a nivel mundial

La compaiiia tiene prevista la apertura de cuatro tiendas mas de cara a este afo

Javier Romera MADRID.

El grupo MediaMarkt alcanzé el
pasado ejercicio una facturaciéon en
Espaiia de 2.333 millones de euros,
lo que supone un 1,2% mas que el
afio anterior. Es una cifra que per-
mite al pais consolidarse como el
segundo mds importante en ventas
de la compaiiia, el tercero por ni-
mero de tiendas y el primero por
crecimiento de la cuota de merca-
do online. El crecimiento en el afio
natural ha sido del 3%.

La filial alcanzé una cuota de mer-
cado de mas del 20%, con un cre-
cimiento de medio punto respecto
al ejercicio anterior. “Hemos ter-
minado 2023 con un crecimiento
muy solido. Estamos especialmen-
te orgullosos del crecimiento onli-
ne, con un aumento del 13% del tra-
fico directo en el cuarto trimestre
y un aumento de las ventas a través
de la aplicacion del 78%”, explico

Faruk Kocabas, director general de
la filial desde el pasado mes de oc-
tubre.

De cara a 2024, segin ha asegu-
rado, el mercado de electrénica su-
frira un “desarrollo plano”, pero con
un cambio de tendencias por par-
te del consumidor. “De la compra
impulsiva se pasara al consumo
consciente; de primar las compras
en la tienda a hacerlo en el mévil,
de una guerra de precios a buscar
una mejor calidad-precio y de ha-
cer simplemente una transaccion a
buscar una experiencia”, sentencio
Kocabas.

Objetivos ambiciosos

En este contexto, sin embargo, la
empresa tiene objetivos de creci-
miento muy ambiciosos. Segun el
director general de la filial, “quere-
mos aumentar la cuota de merca-
do en un punto y medio e incremen-
tar nuestra facturacion este afio has-

Edificio de MediaMarkt. ce

taun 8%”. La empresa, que ya cuen-
ta conunared de 111 tiendas en Es-
pafia, abri el afio pasado un total
de cuatro establecimientos mas lo-
calizados en Torrejon y el centro
comercial de la Vaguada, ambos en
Madrid, en Vilanova (Barcelona) y
en Arrecife (Lanzarote). Este afio
esta prevista igualmente la apertu-
ra de otros cuatro locales mas, en
Fuenlabrada (Madrid), Burgos, Ade-
je (Tenerife) y Gijon. “La estrategia
multiformato nos permite estar mas
cerca de los clientes y poder aten-
der mejor sus necesidades”, insis-
ti6 Kocabas.

Respecto a la crisis del mar Rojo
o los cortes de carretera llevados a
cabo por los agricultores espafio-
les, el directivo alegd que “ahora
mismo el impacto que esta tenien-
do es menor. Ocurren cosas, pero
no afecta a toda la industria y esta-
mos seguros de que podemos su-
perar esta situacion”.

Roca Tiles dejara
de producir en
Castellon por la
crisis ceramica

La firma plantea
un ERE para 140 de
sus 182 trabajadores

A. C. Alvarez VALENCIA.

Nuevo mazazo en la mayor in-
dustria de la provincia de Caste-
116n. La crisis que atraviesa el
sector ceramico tras la subida de
los precios del gas y la caida del
consumo en Europa ha llevado
aRoca Tiles y a su duefio, el gi-
gante mexicano Lamosa que es
el segundo mayor productor
mundial, a tomar la decisién de
dejar de producir en su factoria
de Vall d’Uixo (Castellon).

Aunque segun la empresa es-
ta medida no conllevara el cie-
rre de las instalacion, ya que man-
tendr4 las actividades de disefio,
comercializacién y logistica, sus
planes son reducir drasticamen-
te la plantilla, con la salida de tres
de cada cuatro empleos que tie-
ne actualmente la factoria cas-
tellonense. Roca Tiles ha plan-
teado un expediente de regula-
cion de empleo (ERE) en el que
prevé lasalida de 140 de sus 182
trabajadores actuales. Estd pre-
visto que las conversaciones con
los sindicatos empiecen la pro-
xima semana.

50

MILLONES DE EUROS

Es la inversion que anuncié en
mayo Roca Tiles para la fabrica,
que ahora queda descartada.

La compaiiia asegura que bus-
cara un acuerdo que “garantice
mejores condiciones que las con-
templadas por la ley para paliar
las consecuencias de las pérdi-
das de empleo” y que este ajus-
te tiene como objetivo “asegurar
la continuidad del negocio y de
la marca Roca Tiles.”

La factoria castellonense for-
ma parte del negocio de baldo-
sas ceramicas del grupo de ba-
fio Roca que fue adquirido por
Lamosa junto con otros activos
en Brasil en 2021. El gigante me-
xicano habia anunciado hace
apenas 10 meses un plan de in-
versiones de 50 millones de eu-
ros para modernizar e incluso
ampliar la productividad y la ca-
pacidad de la planta. Sin embar-
go, el desplome del negocio en
Europay la fuerte inversion de
Lamosa en la compra de la tam-
bién castellonense Baldocer, por
425 millones de euros el pasado
mes de septiembre, han modifi-
cado radicalmente la estrategia
en Espafia.
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Danone contrata a LHH para vender

su fabrica de Parets del Valles

Schreiber y Royal A-ware se perfilan para la reindustrializacion de la planta

Carles Huguet BARCELONA.

Catalufia se prepara para un nuevo
proceso de reindustrializacion tras
el culebrén de Nissan Zona Franca.
Danone cerrara su planta de Parets
del Vallés (Barcelona) y la instala-
cion de Aldaia (Valencia) asumira
el 90% de su carga de trabajo. En
plena negociacion con la plantilla
y autoridades para bajar la persia-
na a la factoria, la multinacional ha
contratado a Lee Hetch Harrison
(LHH) para encontrar un compra-
dor para el centro catalan.

Fuentes cercanas al procedimien-
to explican a elEconomista.es que
el equipo de reindustrializacion de
LHH ya trabaja en la elaboracion
del dossier y la busqueda de inte-
resados para el centro. De hecho, la
misma firma ya particip6 en el pro-
ceso de reindustrializacion de la fa-
brica de Salas (Asturias) el pasado
afio 2022.

La firma, mas conocida por su pa-
pel en la gestién de personal que
por este tipo de servicios, ya ten-
dria a sus primeros candidatos, que
en los tltimos meses ya engrasaron
su relaciéon con Danone con las tl-
timas desinversiones del grupo. Se

La multinacional
gala encargé a

la misma firmala
reindustrializacion
de la planta de Salas

trata del grupo americano Schrei-
ber Foods, interproveedor de Mer-
cadona, y que hace una década ya
compro las plantas de la firma ga-
la en Canarias y Portugal, cuando
acometi6 una ronda de desinver-
siones en Europa.

El segundo nombre sobre la me-
sa es el de lalactea neerlandesa Ro-
yal A-ware, que el afio pasado se hi-
zo con la fabrica de Salas para ela-
borar queso mozzarella con el com-
promiso de mantener los mismos
niveles de empleo y dar prioridad
en las contrataciones a los antiguos
empleados. El centro de Parets del
Vallés, eso si, es mas grande que su
homologo asturiano, por lo que esa
actividad no seria a priori replica-
ble.

El procedimiento se encuentra
en una fase muy incipiente por lo

Imagen de la planta de Danone en Parets del Vallés (Barcelona). Luis MORENO

L

que estd lejos de ser el momento de
presentar ofertas en firme y otros
actores podrian acercarse. La vo-
luntad de las partes eso si es desti-
nar el espacio a un uso industrial y
aparcar las opciones logisticas. Pe-
ro lo cierto es que Danone acome-
tié una inversién de 22,7 millones
en la planta, tanto en digitalizacion
como en la modernizacién y am-
pliacién de sus lineas de produc-
cibn, especialmente para crecer en
productos vegetales.

El cierre de Parets

En paralelo ala busqueda de inver-
sores, la cotizada francesa avanza
en las negociaciones con los sindi-
catos para llegar a un acuerdo por
el Expediente de Regulaciéon de Em-
pleo (ERE) presentado para toda la
plantilla. Aunque todavia sin cifras,
se exploran tres vias para los traba-
jadores: las indemnizaciones por el
despido, prejubilaciones y el tras-
lado a la planta que el grupo tiene
enlalocalidad de Aldaiay que asu-
mira la mayor parte de la carga de
trabajo de Parets del Vallés. La fir-
ma concentrara su actividad en Va-
lenciay en el centro de Tres Can-
tos (Madrid).

En la instalacion catalana traba-
jan 157 personas y la compafiia de
alimentacion justific6 su cierre por
la caida de las ventas de los produc-
tos alli fabricados. Los sindicatos
han convocado una manifestacion
el proximo 12 de febrero en Barce-
lona y esta previsto que se reinan
con el presidente de la Generalitat,
Pere Aragoneés, en las proximas se-
manas.
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Bufetes de EEUU analizan demandar a
Santander por la cuenta vinculada a Iran

Block & Leviton y Frank R. Cruz analizan la pérdida de 3.200 millones en bolsa

L. GGmez MADRID.

Varios despachos americanos, entre
los que se encuentran Block & Levi-
tony Frank R. Cruz, estudian la po-
sibilidad de presentar una demanda
colectiva contra Banco Santander
por la existencia de una cuenta co-
rriente supuestamente vinculada a
Iran. “El 4 de febrero de 2024, un ar-
ticulo del Financial Times alegaba
que Iran utiliz6 el Banco Santander
para mover dinero de forma encu-
bierta por todo el mundo como par-
te de un plan para evadir sanciones.
Las acciones de Banco Santander ca-
yeron mas de un 5% en las operacio-
nes previas a la comercializacion el
5 de febrero de 2024”, sefiala el pri-
mero de estos despachos en una no-
tahecha publica este martes, dando
pie a una hipotética demanda que,
de salir adelante, pudiese compen-
sar esa caida en el mercado.

Elsegundo de los despachos, Frank
R. Cruz, anuncid por su parte una
investigacion sobre el banco en nom-
bre de sus inversores “sobre las po-
sibles violaciones de las leyes fede-
rales de valores”.

Fuentes legales sefialan a este me-
dio sus dudas sobre la posibilidad de
que este tipo de acciones prosperen.
Banco Santander se defendi6 el mis-
mo lunes de estas acusaciones sefia-
lando que la entidad habia realiza-
do una investigacion interna que con-
cluy6 que “no ha incumplido la nor-
mativa estadounidense sobre
sanciones impuestas a terceros”. “El
banco cuenta con politicas y proce-
dimientos para asegurar que se cum-
plen los requisitos relativos a las san-
ciones”, admitieron entonces a elE-
conomista.es fuentes oficiales de la
entidad, que sefialan que “continua-
ran colaborando proactivamente con
las autoridades britanicas y estadou-
nidenses pertinentes”.

De acuerdo con el FT, Irdn habria
utilizado a dos de los mayores ban-

3

La entidad
defiende que

no ha incumplido
la normativa de
sanciones de EEUU

Una sucursal de Banco Santander en Reino Unido. aLamy

cos en Reino Unido para mover di-
nero de forma encubierta por todo
el mundo como parte de un vasto
plan de evasion de sanciones respal-
dado por los servicios de inteligen-
cia de Teheran. Asi, los dos bancos
supuestamente utilizados habrian
sido Lloyd’s y Santander en Reino
Unido que, de acuerdo con este dia-

rio, habrian proporcionado cuentas
a empresas ficticias britanicas pro-
piedad en secreto de una empresa
petroquimica irani sancionada con
sede en Londres.

Fuentes financieras sefialaron en-
tonces a elEconomista.es que si las
sociedades utilizadas y sus titulares
no figuran en ninguna lista de san-
ciones, como parece que habria si-
do este caso, las entidades no tienen
medios suficientes para identificar-
las, por lo que su deteccion es “prac-
ticamente imposible”. Ademas, re-
cuerdan que organizaciones y pai-
ses sancionados suelen tejer redes
de sociedades pantalla con el fin, pre-
cisamente, de evitar este tipo de me-
didas.

Este tipo de despachos, habitua-
dos a las demandas colectivas en el
clima favorable que para ellos supo-
ne lalegislacion americana, ya se unié
hace unas semanas para investigar
las posibilidades de interponer ac-
ciones legales contra Grifols tras el
informe del bajista Gotham.

La cuenta de 15.000 libras

La cuenta abierta en Santander que
hasido objeto de investigacion se ha-
bria cerrado cuando apenas conta-
ba con un saldo de 15.000 libras, si
bien las fuentes al tanto de este he-
cho no han desglosado qué movi-
mientos se habian llevado a cabo pre-
viamente con la misma y si estos se
limitaban al &mbito nacional o tras-
cendian més alla de las fronteras de
Reino Unido.

Sea como fuere, la accion de San-
tander en el mercado sigue tefiida
de rojo —este miércoles también ca-
en las del practico conjunto de ban-
cos espafoles tras alejarse las expec-
tativas de la bajada de tipos en Esta-
dos Unidos- y ya ha perdido casi
3.200 millones de euros de capitali-
zacién desde el pasado lunes, cuan-
do la supuesta vinculacién de una de
sus cuentas con Iran sali6 a la luz.

Dancausa recibe
170.000 euros
enh acciones
como variable

El director financiero
y la futura CEO
también recibieron

elEconomista.es MADRID.

Latodavia consejera delegada de
Bankinter, Maria Dolores Dan-
causa, ha recibido un paquete de
29.589 acciones del banco como
retribucién variable, con un va-
lor estimado de entorno a170.136
euros, segun la notificacion remi-
tida por la entidad ala Comision
Nacional del Mercado de Valores
(CNMV).

En la misma notificacion, el
banco sefiala que se trata de la en-
trega de acciones correspondien-
tes a las retribuciones variables
diferidas, devengadas en ejerci-
cios anteriores; en concreto, a 2019,
2020, 2021y 2022. El valor dado
alas acciones, de 5,75 euros, es el

5,75

EUROS

Valor dado a las acciones

que ahora reciben los directivos
de Bankinter como variable.

precio de cierre de la accién de
Bankinter del pasado 29 de ene-
ro. Sin embargo, seguin los acuer-
dos aprobados por las juntas ge-
nerales de accionistas de 2020,
2021,2022y 2023, el precio para
determinar el nimero de accio-
nes a entregar fue el precio me-
dio de cotizacion de la accion de
banco a cierre de mercado de las
sesiones bursatiles entre el 2 y 20
de enero, ambos inclusive, del afio
siguiente al del devengo.

Dancausa, que a partir de mar-
zo pasard a ser presidenta del ban-
co, no es latinica que harecibido
esta remuneracion variable dife-
rida. También el director finan-
ciero, Jacobo Diaz, y la futura CEQ,
Gloria Ortiz.
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Unicaja vende
200 millones en
‘ladrillo’ a Tikehau

Capital y Telesto

GBS destaca como asesor del banco con
transacciones cerradas por 600 millones

E. Contreras MADRID.

Unicaja imprime celeridad en el de-
salojo de activos improductivos. La
entidad acaba de sellar una opera-
cién que le permitiran sacar del ba-
lance activos inmobiliarios por un
valor nominal bruto cercano a los
200 millones de euros y que adquie-
ren el fondo galo Tikehau Capital
y el vehiculo de Luxemburgo Te-
lesto Fund. Se trata del proyecto
Minotauro, que el banco ha ejecu-
tado de la mano de GBS Finance,
indican fuentes del mercado.

Su volumen equivale a bajar de
golpe mas del 10% de la exposicién
en ladrillo o en activos adjudicados
delaentidad. Al cierre de 2023, Uni-
caja contabilizaba 2.811 millones de
euros en exposicién improductiva
después de reducir su volumen en
un 25,2% frente al ejercicio anterior.
De esa cuantia, 1.568 millones co-
rresponden a créditos dudosos y los
1.253 millones restantes a riesgo in-
mobiliario o REQs, rubricas que lo-
grod ajustar en un 19,1y 31,6%, res-
pectivamente en el afio.

Baja un 25% los activos téxicos
Para agilizar el proceso, las ventas
de carteras juegan un rol clave. Uni-
caja destaca entre las entidades que
tradicionalmente ha recurrido a es-
ta facilidad pero, tras la integracion
con Liberbank en 2021, el grupo fu-
sionado afina la estrategia para acen-
tuar la limpieza. Pone fin a la alian-
za que el banco asturiano tenia con
el servicer Haya Real Estate, propie-
dad entonces de Cerberus, para ocu-
parse internamente de la gestién de

los activos dafiados y casi industria-
liza la paquetizacion de activos pa-
ra enajenarlos.

En apenas dos afios ha cerrado
cinco transacciones en ventas de ac-
tivos inmobiliarios apoyandose en
la unidad de Special Situations Group
de GBS Finance. Creada por un equi-
po de expertos procedentes Alantra
y PwC que ayudaron a la banca
deshacerse del ladrillo que se incrus-
t6 en sus balances a raiz de la crisis
financiera, GBS habia asesorado al
banco en operaciones similares con
las carteras Centauro, Pegaso, Fénix
y Leodnidas. Junto con el proyecto-
Minotauro, todas ellas suman desin-
versiones en ladrillo por un valor bru-
to de 600 millones de euros.

Futuras desinversiones

El esfuerzo y la gestion del riesgo
permitio a la entidad situar el ratio
de morosidad en el 3,1% al cierre del
pasado ejercicio, inferior al 3,6% me-
dio del sector bancario. Lahucha de
provisiones construida en paralelo
cubre al 63,7% los activos dudosos y

Detalle de una sucursal de Unicaja Banco. e

al 68,2% los adjudicados, una tasa
que le permitira continuar con la
transferencia de activos distressed
sin incurrir en quebrantos. Unicaja
desliza, precisamente, en su infor-
me financiero que dicha red le per-

Su reto es elevar al 9% la rentabilidad

El nuevo equipo gestor capitaneado por Isidro Rubiales aspira a supe-
rar el 9% de rentabilidad, por encima del 8% marcado como objetivo
al final del plan estratégico 2022-2024 y mas del doble del 4,2% en
el que concluyd la tasa el pasado ejercicio en su formulacién sobre
capital tangible (RoTE). Al ratio le ha pesado en los dltimos afios la
constante carga de provisiones para, precisamente, desalojar activos
improductivos y los costes por reestructuracién y fusién. Que la mo-
rosidad se encuentre limitada al 3,1% y el conjunto de activos impro-
ductivos (dudosos y adjudicados) representen ya apenas un 6,6%
del total de activos despeja el camino para acelerar la rentabilidad.

mitira “continuar con la reduccién
acelerada de los activos improduc-
tivos y mejorar sustancialmente la
rentabilidad”.

Desde 2015, el banco ha transferi-
do activos improductivos con un va-
lor bruto superior a los 3.500 millo-
nes. Con Cerberus cerraba en el oto-
fio pasado el proyecto Centauro, una
cartera de REO con un nominal su-
perior alos 100 millones, y a finales
de 2022 transferia otro porfolio si-
milar, de 200 millones de nominal,
al fondo y a Deutsche Finance. Cer-
berus también compro a Unicaja en
2019y junto al fondo Davidson Kemp-
ner una cartera de activos con un no-
minal de 1.000 millones de euros.
Otros inversores que se han adjudi-
cado deuda y activos de la entidad
son Axactor, Neinor y AnaCap.

Los hermanos
Gasol lideran una
ronda de inversion
en Gravity Wave

elEconomista.es. MADRID.

Los hermanos Gasol, Marc y
Pau, se han sumado como in-
versores a la startup de limpie-
za de plastico en mares y océa-
nos Gravity Wave, liderando una
ronda de 500.000 euros, seglin
informé la firma este miércoles.

Gravity Wave, considerada
una empresa de impacto social
y ambiental, explic6 que “lleva
casi cuatro afios sumergiéndo-
se en la misién de limpiar los
océanos y ahora recibe un tri-
ple desde lalinea de inversores
estelares”. Marc y Pau Gasol se
han unido como socios inverso-
res y asesores para impulsar la
mision Plastic Free Oceans ha-
cia nuevos horizontes que, de
acuerdo con la compaiiia, “Ile-
ga en un momento crucial”.

Las ventas en el
textil sélo se han
elevado un 1,8%
enh enero de 2024

M. J. MADRID.

Las rebajas no han sido suficien-
tes para remontar el sector tex-
til. Las ventas de ropa solo han
crecido un 1,8% en el mes de ene-
ro, seguin los tiltimos datos pu-
blicados por la Asociacién Na-
cional de Moda Retail (Acotex)
y, teniendo en cuenta que en di-
ciembre solo se elevaron un 0,9%,
el panorama del sector estd mar-
cado por la incertidumbre y por
una gran preocupacion. Las re-
bajas yano son lo que eran pues
no tienen el efecto de reclamo
parael cliente. Uno de los moti-
vos es que cada vez se adelantan
mas los descuentos, aunque tam-
bién influye la capacidad econé-
mica del consumidor, que tiene
otras prioridades de consumo.

Enagas, Prezero y Agbar impulsan el biogas en Madrid

La UE analiza la alianza
para la planta de
Colmenar Viejo

R. Esteller / J. Mesones MADRID.

Enagas Renovable, Prezero y ACES
(Agbar) han pedido permiso a la
Comision Europea para constituir
una alianza que pretende desarro-
llar el proyecto Smart Farm Biogas

en Colmenar Viejo (Madrid). Bru-
selas pretende analizar la opera-
cién hasta principios de marzo, lo
que servira para afianzar este pro-
yecto de planta.

La intenci6n de esta nueva socie-
dad es valorizar alrededor de 75.000
toneladas de residuo organico al
afio de un vertedero cercano para
generar 53 GW de biogas, lo que
permitira evitar 90.000 toneladas
de CO2 equivalente al afio. Este bio-
gas sera acondicionado y purifica-

do parala obtencion de biometano,
que posteriormente serd inyectado
en el gasoducto de entronque de
Enagss, a través de un ducto de apro-
ximadamente 1,86 kilémetros de
longitud y 4 pulgadas de diametro,
tal y como se desprende del pro-
yecto técnico al que ha tenido ac-
ceso este diario.

En una segunda etapa, se dobla-
rian las cifras anteriores, alcanzan-
do los 100 GWh de energia verde
cada afio.

Este proyecto ha sido financiado
por la Union Europea NextGene-
ration en el marco del Plan de Re-
cuperacién, Transformacién y Re-
silencia espafiol a través de la Co-
munidad de Madrid.

Segun los datos de Enagés Reno-
vable, el presupuesto de inversion
del proyecto asciende a 21,5 millo-
nes de euros. El Presupuesto finan-
ciable sera de 7,9 millones y el im-
porte de la ayuda concedida ascien-
de a 3,3 millones de euros.

PreZero ya cuenta con experien-
cia en la Comunidad de Madrid,
operando la planta de Valdemingd-
mez, con una produccion hasta 180
GWHh anuales de biometano, colo-
candose en la cuarta posicion del
ranking europeo en su categoria.

La compaiiia cuenta con la plan-
tade produccion de Biometano de
Can Mata, el mayor proyecto de Es-
pafia por caudal para transformar
el biogas de los residuos de un de-
posito controlado en biometano.
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Alstom, CAF e Hitachi pujan por los
nuevos trenes de Metro de Madrid

Se postulan al primero de los dos lotes, de 480 millones, para renovar la flota

Victor de Elena MADRID.

El primero de los dos lotes que con-
forman el pedido de nuevos trenes
de Metro de Madrid valorado en
mas de 1.000 millones de euros ha
atraido el interés de los tres gran-
des fabricantes de suburbanos en
Europa. La vasca CAF (Construc-
ciones y Auxiliar de Ferrocarriles),
la filial espafiola de la francesa Als-
tomy la anglojaponesa Hitachi Rail
se han postulado oficialmente a la
primera parte del contrato lanza-
do por la empresa publica madri-
lefia, que contempla el suministro
de trenes de galibo ancho para las
lineas mas modernas de sured, y
que esta valorado en 480 millones
de euros.

Este lote contempla el disefio, fa-
bricacién, suministro y puesta en
marcha de 40 trenes de galibo an-
cho monotension que seran desti-
nados para las lineas 6 y 8. Todos
los trenes estaran compuestos por
6 coches, de los cuales cuatro seran
motores y otros dos remolques. Es-
te primer lote podra ampliarse en
el futuro en otros 100 millones de
euros en caso de que se considere
necesario por la administracion.

Un pedido dividido en dos
Dadas las diferencias existentes en
lared, la Comunidad de Madrid op-
to por partir el contrato de sumi-
nistro de trenes en dos lotes simi-
lares, uno para las lineas de galibo
estrecho y otro para las de galibo
ancho. Estos se repartiran entre las
lineas 6 y 8, para aumentar la capa-
cidad de las mismas, mientras que
la extension del contrato se reser-
va para cubrir la futura ampliacién
de lared entre Plaza Elipticay Con-
de de Casal.

Los trenes de ancho estrecho se
destinaran todos alalinea 1, lamas
antigua y centenaria de la red, con
el objetivo de sacar de la circulacion

LA o

las series 2000B y 5000, con mas
de 30 afios de antigiiedad. Todas las
nuevas unidades podrian entrar en
servicio a finales de 2026. De las
tres participantes, CAF se antoja

Trenes circulando por el suburbano madrilefio. MeTRO DE MADRID

como favorita para hacerse con el
pedido al ser ya uno de los grandes
clientes de Metro de Madrid, cuya
flota ha sido mayoritariamente su-
ministrada por la fabricante vasca.

Un pedido milmillonario financiado
con ayudas europeas del BEI

El megapedido encargado por la Comunidad de Madrid contempla
destinar un total de 1.094 millones de euros a la compra de 80 nue-
vos trenes para proceder a la renovacion de flota y destinar los trenes
a las futuras ampliaciones. Para llevar a cabo la adquisicién, el gobier-
no de Isabel Diaz Ayuso autorizé el pasado octubre a Metro a au-
mentar su endeudamiento en 1.378 millones de euros, una adquisi-
cién que también sera financiada con préstamos del Banco Europeo
de Inversiones (BEI), que aportara 470 millones.

Hitachi Rail también tiene presen-
cia en el suburbano madrilefio, pe-
ro no de forma directa, sino a tra-
vés de Ansaldobreda, compaiiia ad-
quirida por el grupo japonés con
sede en Londres en 2015. Esta fir-
ma recibi6 el encargo a principios
de siglo de disefiar y fabricar nue-
vos trenes para las ampliaciones de
entonces, que hoy conforman las
series 7000 y 9000 con 89 trenes.
De su lado, la presencia de Als-
tom es mucho mas minoritaria y se
limita a los primeros trenes de la
serie 8000, disefiados conjuntamen-
te con CAF en los aflos 2000 y 2001.
La filial espariola, con sede en San-
ta Perpétua de Mogoda (Barcelo-
na) confia en su experiencia inter-
nacional para llevarse el proyecto.

El grupo huingaro
que puja por Talgo
ficha un exdirector
de Siemens

Ludvig Laszlo
es el nuevo CEO
de Magyar Vagon

V. E. MADRID.

El holding htingaro Magyar Va-
gon, que aspira a hacerse con la
totalidad del capital de Talgo, ha
nombrado un nuevo consejero
delegado con la vista puesta en
avanzar en sus planes de inter-
nacionalizaciény ala espera de
cerrar la compra de la fabrican-
te de trenes espaiiola. El elegido
ha sido el exdirector general de
Siemens Mobility en Hungria,
Ludvig Laszl6, quien desde aho-
ra asumira la direccion de la so-
ciedad propietaria de DJJ, el gru-
po ferroviario que presento su
interés por adquirir el 100% del
capital de la fabricante de trenes
espafiola.

623

MILLONES DE EUROS

Es el valor aproximado al que
se cerraria la OPA sobre Talgo a
un precio de 5 euros por accion.

El ejecutivo ha anuciado su
nuevo cargo mediante una pu-
blicacion en su perfil de Linke-
din: “Magyar Vagon es un actor
dominante en el segmento na-
cional de vehiculos ferroviarios
y también ha logrado un éxito
significativo en los mercados de
exportacion. Creo que laindus-
tria hiingara de vehiculos ferro-
viarios puede reactivarse apo-
yandose en las gloriosas tradi-
ciones y en el compromiso y el
talento de mis colegas”, sefial.

Detras del movimiento para
hacerse con Talgo se encuentra
la ambicién de un grupo de em-
presarios hingaros de crear un
gran conglomerado industrial
dedicado a las infraestructuras.

Boluda compra los remolcadores de Resolve en Gibraltar

El grupo maritimo
refuerza operaciones
en el Estrecho

A. C. Alvarez VALENCIA.

Boluda Corporacién Maritima con-
tintia ampliando su mayor linea de
negocio, la vinculada a los remol-
cadores. El grupo valenciano que
ya es lider mundial en esta activi-

dad con una flota de 400 buques si-
gue de compras y ha cerrado la ad-
quisicién de una empresa de Gi-
braltar, que hasta ahora era filial del
grupo maritimo estadounidense
Resolve Marine.

Con esta nueva adquisicion la na-
viera refuerza su presencia en un
punto estratégico para el transpor-
te maritimo como es el estrecho de
Gibraltar. Asi, Boluda incorporara
en el puerto gibraltarefio tres re-
molcadores que hasta ahora perte-

necian al grupo norteamericano
Con ellos Boluda Towage, la divi-
sién de remolque del grupo, amplia
sus operaciones en ambas orillas
del estrecho, al contar con bases en
Cadiz, Algeciras y Gibraltar en el
lado europeo; y en Ceuta y Tanger
en la costa norte de Africa.

El estrecho es un punto vital pa-
ra el trafico maritimo internacio-
nal y es una de las zonas con ma-
yor densidad de navegacion del
mundo, por la que transitan mas

de 100.000 buques cada afio, mas
del 10% del total del trafico mun-
dial. La compra se produce tam-
bién en un contexto en que se es-
pera mas actividad en esta zona
que une el Atlantico y el Medite-
rraneo, tras la crisis provocada en
el mar Rojo por los ataques a bu-
ques mercantes que han llevado a
muchas navieras a desviar sus li-
neas y rodear toda Africa.

El grupo empresarial que dirige
Vicente Boluda alcanzé una cifra

de negocio de 886,6 millones de eu-
ros en 2022, un 29% mas que el afio
anterior. La corporacion maritima
ha incrementado su tamafio en los
ultimos afios con una agresiva es-
trategia de compras otras empre-
sas y crecimiento organico. La di-
vision de remolcadores del grupo
adquirié las holandeses Kotug Smit
Towage y Smit Lamnalco a finales
de 2022, ademas de firmar una alian-
za con el grupo portuario Hutchin-
son para Asia.
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Melia, Paradores y Barcelo destinan
hasta 580 millones en sus hoteles

Las hoteleras justifican el aumento de las tarifas por la mejora de los activos

Judith Arrillaga MADRID.

Menos turistas pero que cada vez
gasten mas. Esa es lameta que se ha
impuesto el sector turistico paralos
proximos afios. El camino para con-
seguirlo pasa por ofrecer un produc-
to de mayor calidad que atraiga tu-
ristas con mayor poder adquisitivo.
Es por eso que las hoteleras estan
centradas no solo en aumentar sus
carteras de hoteles a base de nuevas
adquisiciones, sino también en re-
formar los que ya tienen para poder
subirlos de categoria. Y para ello van
a destinar una buena parte de sus
presupuestos. Solo Melia, Parado-
resy Barceld van a invertir hasta 580
millones de euros en reformas, par-
ciales o integrales, de sus hoteles.

El grupo de la familia Escarrer no
tiene un presupuesto cerrado para
estas obras, pero el calculo de la ho-
telera apunta que ira en linea con
las inversiones realizadas en los 11l-
timos afios, lo que supone entre 80
y 90 millones de euros. “Cada dos
o tres afios hacemos una valoracién
de nuestros activos y creo que es un
ejercicio muy importante porque
hay muchos inversores que estan
mirando el sector inmobiliario y la
creacion de valor de nuestras pro-
piedades. Hemos reforzado mucho
nuestro porfolio de marcas de lujo
y laverdad es que nos sentimos muy
comodos con ese crecimiento”, ex-
plic6 Gabriel Escarrer, presidente
y consejero delegado del grupo a
elEconomista.es en una entrevista
reciente.

Para el directivo esta mejora de
los activos explica parte de la subi-
da de las tarifas hoteleras que se es-
ta registrando en los ltimos meses
y que Melid espera que se manten-
gaenel 9% de cara a 2024.

Muy en linea va a ser la inversion
que realice Paradores en su red de
alojamientos en los préximos me-
ses. Su presidenta, Raquel Sanchez,

——
Parador de Toledo. ALBERTO MARTIN

Hesperia va

a destinar 20
millones para
renovar la mayoria
de sus hoteles

adelanto6 en un encuentro con los
medios en Fitur que disponen de
91 millones para realizar actuacio-
nes de mejora en 39 de los 98 esta-
blecimientos que tiene repartidos
en la Peninsula Ibérica. Estas obras
forman parte del Plan de Moderni-
zacion y Competitividad del Sector
Turistico liderado por la Secretaria
de Estado de Turismo.

Sanchez apunta a que con estas
mejoras se va a posicionar lared de
Paradores como una alternativa a los
hoteles que ayude a desmasificar las
principales ciudades espafiolas. “Con
lared de Paradores tenemos que ser
capaces de descongestionar esas zo-
nas que estan recibiendo mucha pre-
sion. Con las reformas no solo bus-
camos la rentabilidad econémica, si-
no que también lo que buscamos es
la sostenibilidad ambiental y 1a sos-
tenibilidad social y territorial”, ex-
plica su presidenta.

La mayor inversion la va a reali-
zar el grupo Barceld. El grupo ba-
lear prevé invertir 400 millones de
euros tanto en reformas como en
compras de nuevos activos. Una ci-
fra que el grupo espera conseguir

sin problemas, sobre todo, si se tie-
ne en cuenta que aproximadamen-
te unos 260 millones corresponden
a proyectos ya presentados.

Por esta estrategia estd apostan-
do también Hesperia, aunque en un
caso dispone de un presupuesto me-
nor al de sus competidoras, a las
que esta lejos de alcanzar en factu-
racion. En su caso va a destinar 20
millones de euros en los dos proxi-
mos afios para renovar, ya sea de
forma completa o parcial, de la ma-
yoria d